ECK'UP

FORMATION

1 jour - 7 heures

a partir de 875 € eninter

@ PROFIL DES APPRENANTS

Toute personne désireuse de
développer sa notoriété et/ou son
réseau pour booster sa prospection
via LinkedIn.

@ PRE-REQUIS ET ACCESSIBILITE
v/ Aucun pré-requis.

Si vous étes en situation de handicap,
merci de nous contacter pour les
adaptations nécessaires.

MOYENS PEDAGOGIQUES ET
ENCADREMENT

v/ Formation dispensée en présentiel.
v Formation personnalisable.

v Formateur professionnel LinkedIn.

v/ Nous consulter pour un
acompagnement post-formation.

@ DELAIS D'ACCES

Variable en fonction de votre statut,
du financeur et de notre planning inter
(environ 15 jours).

g LIEU DE FORMATION

Spaces Euratlantique
31 rue d'Armagnac, 33800
BORDEAUX

Les clés pour se rendre
visible et se vendre sur
LinkedIn

LinkedIn, c'est LE réseau social professionnel incontournable.
Quel que soit votre secteur d'activité, votre entreprise doit y
étre présente et visible pour développer sa notoriété et surtout
trouver de nouveaux clients !

OBJECTIFS & COMPETENCES
PROFESSIONNELLES VISEES

M Connaitre les usages et le potentiel de Linkedin.

M Créer et/ou optimiser son profil Linkedln en cultivant son
personal branding.

(V] Créer sa page professionnelle.

@’ Acquérir les principes clés fondamentaux pour optimiser
son réseau et sa notoriété sur Linkedin.

@’ Adapter sa prospection aux réseaux sociaux.

MODALITES D'EVALUATION

Avant la formation
Audit des besoins (entretien).

A la fin de la formation
Evaluation de la compréhension et de I'assimilation des
savoirs et savoir-faire par le formateur (exercices, quiz, etc.)

Certificat de réalisation
Attestation de fin de formation.

Indicateur de satisfaction
100% des stagiaires recommandent la formation

contact@checkup-formation.fr
0646 73 3774



PROGRAMME DE FORMATION

GAGNER EN VISIBILITE ET SE VENDRE SUR
LINKEDIN

1JOUR DE FORMATION EN PRESENTIEL

e | 'environnement LinkedIn

Vv Présentation de LinkedIn, les chiffres clés.

v’ Comment LinkedIn s'inscrit dans votre stratégie globale ?
*Exercice : analyser des profils cibles sur LinkedIn.

e Stratégie Marketing social

Vv’ Définir son objectif a I'utilisation de LinkedIn.

v’ Définir sa stratégie de marque : qui est votre persona ?
*Exercice : définir un persona de son client principal.

e Créer son profil a votre image sur LinkedIn

Vv Quelles différences entre un profil et une page entreprise ?

Vv Définir I'importance de chaque item du profil LinkedIn : photo, image de couverture, un bon titre de
profil, toutes les sections importantes de votre profil.

Vv Tutoriel a I'outil Canva pour création de I'image de couverture.
*Exercice : créer et/ou optimiser son profil et/ou analyser des profils cibles et les comparer.

e Adapter sa prospection aux réseaux sociaux

v'Pourquoi développer votre réseau ?

v'Comment développer son réseau : Qui voulez-vous dans votre réseau ? Qui accepter, qui refuser ?
*Exercice : ajouter 10 personnes pertinentes a son réseau et/ou identifier et suivre 3 influenceurs ou
groupes de votre secteur d’activité.

*Les exercices sont adaptés et personnalisés selon les besoins des apprenants et du groupe.

Chaque participant.e repartira avec une méthodologie et des outils pour développer son réseau
professionnel via LinkedIn.
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